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10 BONNES RAISONS

           Téléchargement             CD-Rom                                   Formation Ingénierie

Sachant que le Business est le second plus vieux métier du monde...

... Vous avouez ne rien connaître à l'EA
... Vous n'aimez pas les maths 

... Vous ne comprenez rien à certains calculs commerciaux 
... Vous n'utilisez que rarement ou ponctuellement certaines formules

ou encore : 

... Vous disposez déjà de feuilles de calcul Excel
... Vous êtes un(e) «Pro» du devis et du chiffrage «maison»

... Vous négociez depuis très longtemps

Ça tombe bien ! 
 Vous avez alors 10 bonnes raisons pour vous équiper, voire de vous former en groupe ou tout 

seul à la bonne maîtrise de l'Economie d'affaires mais aussi...

1. Détenir un temps d'avance en ayant entre les mains, à tout moment, un vrai savoir professionnel (culture
    pro + outils automatisés)
2. Ne plus avoir à subir de «prise de tête» pendant des heures avec sa calculette classique
3. Se protéger efficacement contre le risque d'erreur, la perte d'affaires et/ou le manque à gagner
4. Gagner vraiment du temps (Time is money) en divisant par 10 ou 100 les «séances de calculs» grâce à
    des résultats immédiats et automatisés
5. Obtenir aisément des points supplémentaires de chiffre d'affaires, marge brute, profit, réduction de coûts 
6. Favoriser un potentiel de bonnes affaires tout en renforçant la pérennité des activités de son entreprise
    via l'optimisation de la rentabilité globale (vente, achats, coûts...)
7. Augmenter sa commission commerciale (ou celle de ses vendeurs) tout en se permettant de vendre,
    acheter, négocier avec beaucoup plus d'aisance, de confiance et de facilité
8. Avoir la certitude de prendre la bonne décision, à tout moment, auprès de chaque client ou fournisseur 
9. Renforcer facilement sa position de fournisseur/vendeur ou de client/acheteur grâce à l'utilisation de
    calculs «scientifiques» et l'utilisation d'un vocabulaire «universel» de référence
10. Eviter les malentendus commerciaux, la méfiance relationnelle et les rapports de force qui nuisent à la
     fidélisation et aux bonnes affaires
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