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Le Master Coach'Ea est un Consultant-Formateur
spécialisé en solutions Ea

qui se met en «4» pour vous aider a créer les conditions d'un "Business durable" dans votre activité tout en
vous faisant gagner avec certitude 2, 3, 5 points supplémentaires (ou plus) dans votre CA, votre niveau de

profit ainsi que sous forme d'économie budgétaire.

L'ordre de mission du Coach'Ea

Les 4 principales missions du Master Coach'Ea (prononcez coatch'i) consiste a :

1. Conseiller, former, coacher et améliorer les performances individuelles et opérationnelles des
commerciaux, équipe de vente, réseau de distribution, acheteurs, managers décisionnaires, dirigeants de
PME-TPE, entrepreneurs... ainsi que les personnels impliqués plus ou moins directement dans
I'administration des ventes, les devis, le marketing, le montage de projet...

2. Equiper les acteurs opérationnels avec des outils concrets (dotation en calculettes vente, achats,
négociation et/ou CD-Rom Manager ; création de logiciels de calcul sur-mesure)

3. Diffuser I'Economie d'affaires au sein des entreprises et auprés des étudiants du supérieur (séminaire,
vacation, atelier, conférence, salon...) sachant qu'il existe en France : 600 000 commerciaux, 40 000
acheteurs, 2 millions de cadres décisionnaires, 2 millions de dirigeants de TPE, entrepreneurs et auto-
entrepreneurs sont concernés par I'Economie d'affaires de prés ou de loin, de maniére directe ou indirecte,
aujourd'hui ou demain...

4. Favoriser les 5 conditions du "Business durable" en entreprise, a savoir :

. Culture du Donnant-Donnant et du Gagnant-Gagnant dans les affaires courantes

. Contribuer a la négociation assertive (qualité de la communication d'affaires, principes d'affirmation de soi,
réciprocité, offensivité, loyauté...)

. Recours aux 12 principes actifs de la méthode "R" en Economie d'affaires

. Inciter a I'enrichissement constant de la culture professionnelle (formation, autoformation,
informations utiles via dossiers, articles, Maxi MémoPro...)

. Offre de prix low-cost pour faciliter une accessibilité a tous
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Le Coach’'Ea parie aussi sur votre réussite !

Si vous souhaitez équiper I'ensemble de votre force de vente afin de dynamiser fortement votre chiffre
d'affaires, le Coach'Ea peut vous proposer 2 possibilités pour la fourniture d'une dotation compléte EA
comprenant :

. 40 calculettes

. CD-Rom Manager 5 d'autoformation

. Pack "Négociation assertive"

. Conseils personnalisés

. Formation intra entreprise (forfait en sus)

Chaque dotation est naturellement multipliée par le nombre de vos vendeurs et décisionnaires.
Ex. : 25 vendeurs = 25 dotations complétes

Option 1 : Licence globale
Achat d'une licence globale de type TPE, PME ou Grands Comptes, a prix étudié.
Option 2 : Partenariat 5-3-1

Dotation gratuite de tout I'équipement EA a chacun des membres de I'entreprise moyennant le reversement
dégressif de :

5% la 1re année

3% la 2e année

1% la 3e année

Le % est calculé uniquement sur la différence de CA HT réalisée, chaque année pendant 3 ans, a partir du
CA fixé contractuellement au moment de la date d'acquisition des dotations (année départ). C'est cette
année départ qui sert ensuite de témoin pour I'évolution de votre CA durant 3 ans. Nous prenons ainsi avec
vous le pari de la réussite en vous accompagnant durant toute cette période !

Ex. : Vous augmentez de 10 points votre CA la 1re année (550k€ au lieu de 500k€) vous nous reversez 5%
de 50k€ soit 2,5k€. La seconde année vous atteignez un CA de 650k€, vous nous reversez 3% de 150k€
(soit 4,5k€) et si la 3e année vous obtenez un CA de 750 k€, vous nous reversez alors 1% de 250k€ (soit
2,5k€E).

Au final, vous avez gagné 450 k€ supplémentaires sur 3 ans (50 + 150 + 250) et vous nous avez reversé
uniqguement 9,5 k€ (2,5 + 4,5 + 2,5) soit seulement... 2,11% du CA supplémentaire. C'est pour vous un gain
net de plus de 97% sans n'avoir rien déboursé pour cela. Qui dit mieux !

En cas d'extension au service achats, le principe est identique a partir de la fixation d'un budget départ.

Retour Master Coach'Ea
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